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Tentang Kami

Kemitraan ALMAZ Fried Chicken
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2017

2018

2019

2020

Establish PT ABINDO & 
Develop Central Kitchen

Lauch first brand 
"Kedai Abuya"

Launch  Ayam Geprek 
Blasteran, MiNum

Launch  Bakmi Madina,
Hello Bakery, Ayam Asap Abu Dhabi

2021 - Now

Kebuli Abuya
 200 branch 
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Jumlah % orang Indonesia

mengkonsumsi Ayam Crispy

dalam 3 bulan terakhir 

Peluang Bisnis

Kemitraan ALMAZ Fried Chicken

79%79%

91%91%
Konsumen Indonesia

mengkonsumsi Fast Food

dalam 1-3x seminggu

0,14 Kg 0,14 Kg 
Rata-rata konsumsi daging

ayam di Indonesia per Kapita

per Minggu

Data & FaktaData & Fakta

(sumber : katadata.co.id)

(sumber : katadata.co.id)

(sumber : BPS 2021)



Dalam menjalankan kerjasama ini kami membaginya
menjadi 2 akad :

Akad Kemitraan (Jual Beli)1.
Akad Pengelolaan Outlet (Wakalah bil Ujra)2.
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Sistem Kerjasama

Kemitraan ALMAZ Fried Chicken

Note :
Wakalah bil ujrah adalah akad yang melibatkan perwakilan
dengan imbalan. Dalam akad ini, satu pihak, yang disebut
muwakkil, memberikan kuasa kepada pihak lain, yang disebut
wakil, untuk melakukan suatu urusan atau pekerjaan. Wakil
akan menerima imbalan uang, atau ujrah, dari muwakkil
sebagai biaya jasa atas pekerjaannya



Selama masa kontrak 5 tahun pengelolaan operasional outlet
akan dipegang oleh management Almaz

Pengelola berhak mendapatkan jasa atas pengelolaaan berupa
insentif dari hasil keuntungan bersih sebesar 30% di tahun
pertama dan menjadi 50% (hingga kontrak berakhir) setelah sewa
dihitung/ disisihkan dananya

Mitra setiap bulan akan mendapatkan laporan keuangan outlet
sekaligus menerima uang keuntungan bersih sebesar 70% di
tahun pertama dan menjadi 50% (tahun kedua hingga kontrak
berakhir) setelah sewa dihitung/ disisihkan dananya

Jika keuntungan tidak mencukupi utk bagi hasil, maka Almaz
sebagai pengelola outlet tidak akan mendapatkan hak
pembayaran atas insentif (dari keuntungan) atas jasa pengelolaan
yang telah dilakukan di bulan itu
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Sistem Kerjasama

Kemitraan ALMAZ Fried Chicken



System kerjasama yang memberikan kemudahan bagi para
mitra untuk memiliki usaha kuliner tanpa harus ikut terlibat

di proses operasional harian outlet 

Mitra tidak diharuskan menyiapkan tempat/ sewa tempat
dalam jangka waktu panjang

Operasional bisnis dikelola oleh team yang sudah
berpengalaman di bidang Retail FnB

Mitra tidak akan terbebani biaya pengelolaan jika bisnisnya
tidak mendapatkan keuntungan (Free management fee)

Standarisasi produk dan service terjaga karena dikelola
terpusat

Demi menjaga kepercayaan dalam bisnis maka mitra akan
mendapatkan akses data (pemasukan dan pengeluaran)

yang sama dengan pengelola 

Laporan bulanan diberikan secara detail dan lengkap di
setiap akhir periode pelaporan 
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Kenapa Kami ?

Kemitraan ALMAZ Fried Chicken



Perlengkapan Meja dan bangku (48 pelanggan)
Perlengkapan Masak (Rice Cooker, 3 pcs Deep Fryer,
Kompor, Warmer showcase, Magicom, dll)
Display Menu 1 set
Upright Chiller 1 set (4 pintu)
Chest Freezer 300L, 
Perlengkapan POS lengkap
Perlengkapan Dapur (Working Table, Timbangan
Digital, Timer , Oil Filter, dll)
Perlengkapan Kebersihan (Dust Bin, Mop Pel, Wiper,
Lap pembersih, dll)
Seragam Karyawan
Bahan baku awal senilai Rp. 5.000.000 

Yang termasuk kedalam paket kemitraan meliputi :
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Kemitraan ALMAZ Fried Chicken

Rp. 399 Juta
Paket KemitraanPaket Kemitraan

* Tempat dan renovasi tidak termasuk



Nilai InvestasiNilai Investasi

Breakdown OPEX
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(Biaya kemitraan )

399 JUTA399 JUTA

Proyeksi Bisnis 

Kemitraan ALMAZ Fried Chicken

Disclaimer : angka ini adalah proyeksi, kondisi market disetiap daerah berbeda

Target BEPTarget BEP

7 BULAN7 BULAN
(dengan perhitungan dari nilai

investasi kemitraan)



Konsep Layout
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Konsep Layout
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Kemitraan ALMAZ Fried Chicken

Review Pelanggan
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